Votre plan d’affaires d’une page.

Suivez les étapes de I’élaboration d’une stratégie d’entreprise en commencant par ’analyse FFOM au verso pour indiquer vos forces, vos faiblesses, vos opportunités et vos
menaces afin de définir vos objectifs, votre stratégie et vos tactiques. Partagez cette analyse avec votre équipe et passez-la en revue tous les trimestres. Utilisez ensuite la feuille
de travail Outils de conversion des objectifs aux résultats pour diviser votre stratégie en activités plus petites, trimestrielles, mensuelles, hebdomadaires et quotidiennes.
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Votre plan d’affaires d’une page : Analyse FFOM.

Déterminez votre stratégie, vos tactiques et vos principaux jalons en fonction de vos objectifs, de vos clients idéaux et de votre analyse FFOM. Passez en revue les domaines clés de votre entreprise :
vision et gestion de Uentreprise, personnel et culture, technologie et opérations, planification et service a la clientéle, investissements, développement de U’entreprise et gestion du changement.

Quelles sont vos forces, vos faiblesses, vos opportunités et vos menaces?

Forces Faiblesses

Développer

Amplifier

Opportunités

Capitaliser
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